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株式会社リクシィ 

 

東京カレンダーとリクシィ、“ワンランク上の結婚式”を提案する 

結婚式相談カウンターを開設 

～ブライダル領域で協業し、新サービス『東カレウェディング powered by gensen wedding』を開始！～ 

 

提案型の結婚式相談カウンター「gensen wedding（ゲンセンウエディング）」を提供する株式会社リクシ

ィ(本社：東京都中央区、代表取締役社長：安藤 正樹、以下 「リクシィ」)は、東京カレンダー株式会社

（本社：東京都品川区、代表取締役：菅野祐介、以下「東京カレンダー」）とブライダル領域で協業し、ワ

ンランク上の結婚式を提案する結婚式相談カウンター『東カレウェディング powered by gensen wedding』

を、7月 11日（木）より開始することをお知らせいたします。 

 

◆ 背景 

リクシィは、450組以上の結婚式のプランニングを手掛ける提案型の結婚式相談カウンター『gensen 

wedding（ゲンセンウエディング）』の提供など、ブライダル業界で多角的な事業を行っています。6月よ

り、ウエディング産業をアップデートし、多様な結婚式を創造するため、Wedding Open Innovation を開始

しました。 

 『東京カレンダー』は、グルメ情報を中心とした『月刊誌 東京カレンダー』（毎月 21日発行）と、『東

京カレンダーWEB』（https://tokyo-calendar.jp/）の２種類のメディアを用い、大人の読者層に幅広く楽し

まれる多彩なコンテンツを提供しています。また、2017 年には人柄、品格を重視した上質な出逢いの場を

提供する審査制婚活アプリ『東カレデート』の提供を開始し、日本の婚姻率の改善に寄与しています。 

近年、結婚式非実施層が増加していると言われております。今回、Wedding Open Innovation の第一弾の

取り組みとして、東京カレンダーの読者や東カレデートで成婚された方々に、東京カレンダーならではの新

しい結婚式のスタイルを提案することで、一人でも多くの方々に幸せな結婚式を挙げていただきたいと考

え、『東カレウェディング powered by gensen wedding』をリリースいたします。 



 

 

◆『東カレウェディング powered by gensen wedding』とは 

 

『東カレウェディング powered by gensen wedding』は、“ワンランク上の結婚式”を提案する結婚式相

談カウンターです。形式的なプランから選択するだけでは、自分の理想の結婚式の形になかなか辿り着けな

いという成婚された方々の悩みを聞き、その願いを叶えるべく、豊富な式場とオプションのラインナップの

中からお二人だけの特別なウェディングプランをご提案いたします。 

サービスの詳細およびご利用方法については、公式ページ（https://wedding.tokyo-calendar.jp/）をご覧

ください。二人にとっての”ワンランク上の結婚式”とは何か。ぜひこの機会に、『東カレウェディング 

powered by gensen wedding』にお気軽にご相談くださいませ。 

 

 

      

 

 

 

 

 

 

『東カレウェディング powered by gensen wedding』は、月間 5,500 万 PVを誇る『東京カレンダーWEB』

のユーザーデータベースと提案型の結婚式相談カウンター「gensen wedding（ゲンセンウエディング）」の

運営ノウハウを活かした新しいサービスを展開することで、結婚式の魅力をより多くの方々に発信しブライ

ダル業界全体の活性化に貢献していきます。 

 

■Wedding Open Innovation（ウエディング オープン イノベーション）とは 

 ウエディング業界は、結婚式場とドレスや装花、ヘアメイク等の提携関係が強固でプレイヤー同士の流動

性が低く、異業種から見て協業しにくい構造に映ります。結果、結婚式が画一的になりがちな傾向が生ま

れ、結婚式をしない層を増やす要因の 1つとなっており、リクシィはこれを打開したいと考えました。 

リクシィが有する全国 300以上の結婚式場＆結婚関連事業ネットワークとウエディング事業のノウハウを

活かし、異業種の有するコンテンツやテクノロジーとリクシィのオープンなウエディングプラットフォーム

を融合させ、令和時代の新しい結婚式を創造する取組みが Wedding Open Innovation になります。これは新

しいユーザー体験を提案するだけでなく、ウエディング業界に参入したい企業が、スムーズに多様なウエデ

ィングサービスを開発・展開することを可能にする取り組みです。今回の取り組みを皮切りに、今後も続々

と新しい結婚式のスタイルを創出していきます。 



 

 

■ 東京カレンダーについて 

『東京カレンダー』は、東京に住む大人たちにリアルで上質な体験型コンテンツをお届けするライフスタ

イルメディアです。 

グルメ情報を中心とした『月刊誌 東京カレンダー』（毎月 21日発行）と、オリジナル小説やドラマ型動画

などで読者からの絶大な人気を得て、月間 5,500 万 PV を誇る『東京カレンダーWEB』（https://tokyo-

calendar.jp/）の２種類のメディアを用い、大人の皆さまに幅広く楽しんでいただける多彩なコンテンツを

提供しています。『東京カレンダー』の詳細は corp.tokyo-calendar.jp をご覧ください。 

 

■ リクシィについて 

リクシィは、「ネットとリアルで新しい価値を」を理念とし、「世界中のオールドビジネスをニュービジネ

スに」をビジョンに掲げ、「ブライダル業界の構造改革・結婚式であふれた世界を創る」をミッションに

2016年 5 月に設立しました。自由な結婚式をサポートする Web サービス『チュールウエディング

(Choole)』、 “元プランナーが厳選！提案型の結婚式相談カウンター”『gensen wedding（ゲンセンウエデ

ィング）』を提供するウエディングプラットフォーム事業、ブライダル企業の事業をサポートするブライダ

ルコンサルティング事業、ブライダル特化の人材紹介サービス「リクシィキャリア」などを提供するブライ

ダルビジネスサポート事業を柱に展開しています。中でも『gensen wedding』は、サービス開始以来 450組

以上の結婚式のプランニングを手掛けています。 

------- 

 「ブライダル業界の構造改革、結婚式であふれた世界を創る」というミッションを持つリクシィは、

Wedding Open Innovation を通じて様々なブランドやメディア、その他、アーティスト・クリエイター等と

積極的にコラボレーションを展開し、結婚式の多様化を推進していきます。 

 

 

【リクシィ会社概要】 

商号    ： 株式会社リクシィ 

代表者   ： 代表取締役社長 安藤 正樹 

所在地   ： 〒104-0061 東京都中央区銀座 7-15-4 三島ビル 6F 

設立    ： 2016年 5月 

資本金   ： 2億 7,162万円(資本準備金含む) 

URL     ： http://rexit.co.jp/ 

事業内容   ： ウエディングプラットフォーム事業 

gensen wedding  https://gensenwedding.jp/ 

チュールウエディング(Choole)  https://choole.jp/ 

ブライダルコンサルティング事業 

リクシィブライダルコンサルティング https://consulting.rexit.co.jp/  

ブライダルビジネスサポート事業・人材紹介事業 

リクシィキャリア https://career.rexit.co.jp/  

 

 

 

 

 

【本プレスリリースに関する報道関係者様からのお問い合わせ先】 

株式会社リクシィ  広報担当：富田 竜介 

Tel：03-6264-7395  E-Mail：ryusuke-tomita@rexit.co.jp 
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